
Proyecto Vivero 4.0, cofinanciado al 85% en el Programa Plurirregional de España FEDER 2021 -2027 dentro del marco de la 
Prioridad : P1A. del Programa , destinada a favorecer una Transición digital e inteligente .

#Europasesiente

Curso de especialización | Prepárate paso a
paso para presentar tu negocio ante 

inversores
Herramientas prácticas para estructurar, defender y comunicar tu proyecto con credibilidad

Programa

Este curso ofrece una visión práctica y estructurada de los elementos clave que debe dominar
un emprendedor para presentar su proyecto ante inversores con claridad, credibilidad y
enfoque estratégico . A lo largo del curso, el alumno aprenderá a transformar una idea, startup o
proyecto empresarial en una propuesta comprensible, bien argumentada y orientada a
inversión, integrando oportunidad, ejecución, tracción y retorno en un discurso coherente y
defendible .

Módulo 1 – La oportunidad de inversión

Módulo 2 – El plan de ejecución

Módulo 3 – Comercialización y tracción

Módulo 4 – Retorno para el inversor

Destinatarios

Emprendedores, startups, promotores de

proyectos innovadores, empresas en

búsqueda de financiación, perfiles técnicos

que necesitan comunicar mejor su propuesta

de valor y, en general, cualquier profesional

que necesite convertir un proyecto en una

oportunidad comprensible, atractiva y

defendible ante inversores .

Información

Del 07 /10/2026 al 28 /10/2026

Formación online

Formación online: 20 horas 

Inscríbete antes del 06
de octubre de 2026

Del 07 /10/2026 al 28 /10/2026

INSCRIPCIÓN
1. Date de alta en el Campus Blue Core 

(plataforma de teleformación)
2. Automatricúlate en el curso

Objetivos

• Comprender qué espera realmente un inversor 
cuando analiza una oportunidad empresarial.

• Aprender a estructurar un pitch en torno a los bloques 
que más influyen en la decisión de inversión.

• Definir con claridad el problema, la solución, el 
mercado y la posición competitiva del proyecto.

• Explicar cómo el negocio genera ingresos, cómo 
puede escalar y qué capacidades existen para ejecutar 
el plan.

• Demostrar tracción, validación comercial y capacidad 
de acceso al mercado.
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